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报告简介

互联网+与农产品，一个现代一个传统，一个像阳春白雪，一个像下里巴人，本来风马牛不相及，但这两年

随着互联网技术对农业的渗透，互联网与农产品逐渐紧密结合起来，从对农业的深度改造开始，到颠覆农

业的传统营销模式，再到互联网公司跨界进入农产品生产领域，一场轰轰烈烈的互联网农业盛宴正在上演

。

互联网与农业好像离得很远，一个是信息经济的领头羊，一个是人类最古老的传统行业，但是，两者又如

此之近，在电商的催化剂之下，互联网农业正在蓬勃兴起。农业生产中两大痛点，即是种不出来，卖不出

去，而互联网+正深深地影响着田间地头的农民。在互联网的帮助下，农民最伤神的滞销问题也有了解决的

路径，而一亩田恰是站在互联网+农业风口上。

互联网+浪潮几乎席卷了各个行业，正在成为不同领域的产业巨变的催化剂，在农业领域也不例外。互联网

能降低生产成本，提高农业经济效益，也同样能帮助农业解决信息不对称的滞销问题，减少农产品市场交

易风险和经济损失。当然，更深入的农业互联网来自农业电商。阿里巴巴在上市的时候将西北卖小米的农

民电商代表人物推上了敲钟的第一线，而阿里巴巴、京东、苏宁等在各地走马灯一样的农村电商布局争夺

战更是愈演愈烈。

本研究咨询报告由北京中道泰和信息咨询有限公司领衔撰写，在大量周密的市场调研基础上，主要依据了

国家统计局、国家工信部、国家商务部、国家发改委、国务院发展研究中心、51行业报告网、全国及海外

多种相关报刊杂志以及专业研究机构公布和提供的大量资料，对我国互联网+农产品及各子行业的发展状况

、上下游行业发展状况、市场供需形势、新产品与技术等进行了分析，并重点分析了我国互联网+农产品发

展状况和特点，以及中国互联网+农产品将面临的挑战、企业的发展策略等。报告还对互联网+农产品发展

态势作了详细分析，并对互联网+农产品进行了趋向研判，是互联网+农产品经营企业，科研、投资机构等

单位准确了解目前互联网+生活服务发展动态，把握企业定位和发展方向不可多得的精品。
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全国统一售前专线：400-886-7071 公司官网：www.51baogao.cn

mailto:kf@51baogao.cn
https://www.51baogao.cn/bg/20170106/8905.shtml
https://www.51baogao.cn/bg/20170106/8905.shtml

