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报告简介

海藻是地球上最古老的植物，它无根无花也不会结果。海藻从海洋中吸取营养，通过孢子进行无性繁殖，

或长在海面，或生于海底，其颜色、形状、大小不同，种类很多，现今发现有2万5千余种。海藻按其颜色

分类，可分为绿藻、兰藻、红藻、褐藻四类。实践证明绿藻、兰藻在化妆品中不多使用，而红藻、褐藻可

用作盥洗品和化妆品的原料，所以显得十分重要。海藻增殖能力极强，一般每株每日可生长40厘米，测算

得知海洋每天可增殖几百万吨，可见海藻是一种取之不尽、用之不竭的天然资源。

海藻成分复杂，已发现含有多种蛋白质、矿化物及微量元素，如铁、镁、铜、锌、铝、钴、锶、钒、硼和

钠、镁、氯、碘等碱性离子，还含有硫酸化的多聚半乳糖和维生素原，如麦角淄醇、胡萝卜素和素氨基酸

，包括丝氨酸、丙氨酸、甘氨酸、赖氨酸、缬氨酸、天门冬氨酸等。海藻中的多糖有岩藻糖、木糖糖、葡

萄糖、甘露塘、牛乳糖，存在的维生素包括K、C、D、E、A和叶酸，泛酸及B族维生素。尤其是褐藻与红

藻富含无机物、碘化物、微量元素、糖类、氨基酸、有机酸及微生素。此外还含化妆品用的活性成分，如

糖醛酸衍生物、岩藻糖聚合物及聚半乳糖苷，它们通过离子间的相互作用，与皮肤、头发的外层蛋白质结

合，形成保温性的复合物，具有保湿护肤护发作用。而维生素E、B、C及叶酸、泛酸均也是化妆品的理想添

加成分。所以海藻不同的提取液可作为营养物、柔软剂、保水保温成分加至香波、面膜、按摩膏等不同类

型的化妆品中，发挥其应有功效及护发护肤作用。

本研究咨询报告由北京中道泰和信息咨询有限公司领衔撰写，主要依据了国家统计局、国家商务部、国家

发改委、国家海关总署、全国商业信息中心、中国经济景气监测中心、51行业报告网、全国及海外多种相

关报刊杂志的基础信息等公布和提供的大量资料，对国际、国内海藻化妆品行业市场发展状况、关联行业

发展状况、行业竞争状况、优势企业发展状况、消费现状以及行业营销进行了深入的分析，在总结中国海

藻化妆品行业发展历程的基础上，对中国海藻化妆品行业的发展趋势给予了细致和审慎的预测论证。本报

告是海藻化妆品行业生产、经营、科研企业及相关研究单位极具参考价值的专业报告。
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