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报告简介

随着现代社会生活水平不断提高，越来越多的家长开始关注婴幼儿护肤品，希望能为自己宝宝的皮肤找到

最好、最适宜的护肤产品。不过，面对市场上各个不同的品牌、各种销售渠道、琳琅满目让人眼花缭乱的

婴幼儿护肤品，家长们在选购时经常感到迷茫和困惑，究竟哪种护肤产品适合孩子?又该如何选择呢?

从终端市场来看，目前在国内大部分KA卖场、专营店渠道的货架上陈列整齐的儿童化妆品品类都是强生、

郁美净、青蛙王子、孩儿面、史努比、爱婴等品牌，并占据了大量的陈列排面。而强生、郁美净、青蛙王

子、皮皮狗、安安、小浣熊、调皮宝、小叮当、宝宝金水等品牌在通路渠道表现较为强势。虹猫蓝兔、多

啦A梦、火星娃等品牌借助动画片家喻户晓的卡通形象和该动画片的影响力开拓市场，初入市场就获得了竞

争的品牌优势。同时，也有一部分儿童品牌如童乐、小豆仔、大眼睛等品牌依然在寻找属于自己的蓝海。

本研究咨询报告由北京中道泰和信息咨询有限公司领衔撰写，在大量周密的市场调研基础上，主要依据了

国家统计局、国家工信部、国家商务部、国家发改委、国务院发展研究中心、51行业报告网、全国及海外

多种相关报刊杂志以及专业研究机构公布和提供的大量资料，对我国儿童护肤品行业及各子行业的发展状

况、上下游行业发展状况、市场供需形势、新产品与技术等进行了分析，并重点分析了我国儿童护肤品行

业发展状况和特点，以及中国儿童护肤品行业将面临的挑战、企业的发展策略等。报告还对全球儿童护肤

品行业发展态势作了详细分析，并对儿童护肤品行业进行了趋向研判，是儿童护肤品生产、经营企业，科

研、投资机构等单位准确了解目前儿童护肤品行业发展动态，把握企业定位和发展方向不可多得的精品。
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