
2024-2029年互联网对白薇行业机遇及应对策略调研报告

报告简介

白薇，别名：薇草、知微老、老瓜瓢根、山烟根子、百荡草、白马薇、白前、老君须，拉丁文名：Cyna

nchum atratum Bunge.

萝藦科、鹅绒藤属直立多年生草本，根须状，有香气。叶卵形或卵状长圆形，顶端渐尖或急尖，基部圆形

，两面均被有白色绒毛，特别以叶背及脉上为密;伞形状聚伞花序，无总花梗，生在茎的四周，花深紫色，

花萼外面有绒毛，花冠辐状，外面有短柔毛，并具缘毛;裂片盾状，圆形，与合蕊柱等长，花药顶端具圆形

的膜片;长圆状膨胀;柱头扁平。蓇葖单生，向端部渐尖，基部钝形，中间膨大，种子扁平;种毛白色，花期

4-8月，果期6-8月。

根及部分根茎供药用，有除虚烦、清热散肿、生肌止痛之效，可治产后虚烦呕逆，小便淋沥，肾炎，尿路

感染，水肿，支气管炎和风湿性腰腿痛等。

本研究咨询报告由北京中道泰和信息咨询有限公司领衔撰写，在大量周密的市场调研基础上，主要依据了

国家统计局、国家工信部、国家商务部、国家发改委、国务院发展研究中心、51行业报告网、全国及海外

多种相关报刊杂志以及专业研究机构公布和提供的大量资料，对我国行业及各子行业的发展状况、上下游

行业发展状况、市场供需形势、新产品与技术等进行了分析，并重点分析了我国行业发展状况和特点，以

及中国行业将面临的挑战、企业的发展策略等。报告还对全球行业发展态势作了详细分析，并对行业进行

了趋向研判，是生产、经营企业，科研、投资机构等单位准确了解目前行业发展动态，把握企业定位和发

展方向不可多得的精品。
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二、企业业务板块与模式

三、企业O2O战略模式解析

四、企业营销推广策略

五、企业供应链管理分析

六、企业客户体验策略

七、企业物流配送模式

八、企业电商经营成效分析

九、企业电商战略点评

第二节 案例企业(二)

一、企业发展简介

二、企业业务板块与模式

三、企业O2O战略模式解析

四、企业营销推广策略

五、企业供应链管理分析

六、企业客户体验策略

七、企业物流配送模式

八、企业电商经营成效分析

九、企业电商战略点评

第三节 案例企业(三)

一、企业发展简介

二、企业业务板块与模式

三、企业O2O战略模式解析

四、企业营销推广策略

五、企业供应链管理分析

北京中道泰和信息咨询有限公司

全国统一售前专线：400-886-7071 公司官网：www.51baogao.cn



六、企业客户体验策略

七、企业物流配送模式
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第一节 移动互联网商业价值及企业切入点
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3、移动互联网营销产业链结构

4、移动互联网营销发展趋势前瞻

二、白薇企业移动互联网营销之——微信营销战略

1、微信功能概述及营销价值

2、微信用户行为及营销现状

3、微信的主要营销模分析

4、微信营销的步骤、方法与技巧

5、微信运营与营销优秀案例详解

6、微信营销效果的评估标准分析

7、微信下企业的CRM策略分析

三、白薇企业移动互联网营销之——APP营销战略

1、APP营销的特点与价值

2、企业APP营销背景分析

3、APP体系与功能策略方向

4、APP营销的创意路径

5、APP用户体验设计技巧

6、如何找准APP目标客户

7、APP推广的技巧与方法

8、APP如何提升运营效果

9、APP营销优秀实战案例

四、白薇企业移动互联网营销之——微博营销战略

1、微博营销的特点与价值

2、微博用户行为及营销现状

3、微博营销的策略与技巧
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4、微信营销优秀案例详解

5、中小企业微博营销实战对策

6、微博营销风险及应对策略

第八章 白薇主流电商平台比较及企业入驻选择

第一节 天猫

一、天猫平台品类规划

二、天猫平台白薇经营情况

三、天猫平台白薇企业入驻条件及费用

1、企业入驻门槛

2、企业入驻相关费用

3、企业营销推广渠道

4、企业仓储物流合作模式

四、白薇企业入驻天猫优劣势剖析

第二节 京东

一、京东平台品类规划

二、京东平台白薇经营情况

三、京东平台白薇企业入驻条件及费用

1、企业入驻门槛分析

2、企业入驻相关费用

3、企业营销推广渠道

4、企业仓储物流合作模式

四、白薇企业入驻京东优劣势剖析

第三节 亚马逊

一、亚马逊平台品类规划
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二、亚马逊平台白薇经营情况

三、亚马逊平台白薇企业入驻条件及费用

1、企业入驻门槛分析

2、企业入驻相关费用

3、企业营销推广渠道

4、企业仓储物流合作模式

四、白薇企业入驻亚马逊优劣势剖析

第四节 苏宁

一、苏宁平台品类规划

二、苏宁平台白薇经营情况

三、苏宁平台白薇企业入驻条件及费用

1、企业入驻门槛分析

2、企业入驻相关费用

3、企业营销推广渠道

4、企业仓储物流合作模式

四、白薇企业入驻苏宁优劣势剖析

第五节 号商城

一、1号商城平台品类规划

二、1号商城平台白薇经营情况

三、1号商城平台白薇企业入驻条件及费用

1、企业入驻门槛分析

2、企业入驻相关费用

3、企业营销推广渠道

4、企业仓储物流合作模式
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四、白薇企业入驻1号商城优劣势剖析

第六节 当当网

一、当当网平台品类规划

二、当当网平台白薇经营情况

三、当当网平台白薇企业入驻条件及费用

1、企业入驻门槛分析

2、企业入驻相关费用

3、企业营销推广渠道

4、企业仓储物流合作模式

四、白薇企业入驻当当网优劣势剖析

第四部分 行业发展模式

第九章 国外白薇电商典型模式及在我国适应性分析

第一节 国外白薇电商发展状况介绍

一、国外电商发展背景

二、国外电商发展现状

三、国外电商发展模式

四、国外电商格局分析

第二节 中外白薇电商发展对比分析

一、中外电商规模及现状比较

二、中外电商商业环境比较

三、中外电商消费需求比较

四、中外电商用户体验比较

五、中外电商发展模式比较

第三节 国外白薇电商典型企业商业模式及适应性
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一、典型企业(一)

1、企业发展简介

2、企业电商经营情况

3、企业电商模式解构

4、企业电商运营策略

5、企业电商模式在我国适应性分析

二、典型企业(二)

1、企业发展简介

2、企业电商经营情况

3、企业电商模式解构

4、企业电商运营策略

5、企业电商模式在我国适应性分析

三、典型企业(三)

1、企业发展简介

2、企业电商经营情况

3、企业电商模式解构

4、企业电商运营策略

5、企业电商模式在我国适应性分析

第十章 2019-2023年白薇行业经营数据及网购调查

第一节 2019-2023年白薇行业经营数据分析

一、政策动向及影响

二、市场规模分析

三、经营效益分析

四、竞争格局分析
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五、细分市场分析

六、发展前景预测

第二节 2019-2023年白薇网购及电商服务调查

一、2019-2023年白薇网购情况调查

1、白薇网购渠道分析

2、白薇网购产品结构

二、2019-2023年白薇电商服务调查

1、网购白薇时碰到的问题

2、取消订单的主要原因

3、维修或退换货时的态度

三、2019-2023年消费者白薇网购态度分析

1、白薇网购总体满意度分析

2、网购白薇产品的态度分析

四、2019-2023年白薇电商售后服务政策分析
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