
2024-2029年互联网+泰国香米行业运营格局分析及投资潜力研究预测报告

报告简介

泰国香米是原产于泰国的长粒型大米，是籼米的一种。因其香糯的口感和独特的露兜树香味享誉世界。是

仅次于印度香米的世界上最大宗的出口大米品种之一。泰国香米主要出产于泰国东北部，尤其以黎逸府(

Roi Et)、乌汶府(Ubon

Ratchathani)、武里南府(Burirum)、四色菊、素辇府(苏吝府)、益梭通府等地为多。

根据雨果网从各个进口电商门户网站了解到的情况，各国大米在市场上仍不乏刀光剑影。一提到进口大米

，大多数人第一反应是泰国香米，可见泰国香米在中国市场上的地位，做进口大米的进口电商自然不会放

过这个大米出口大国---

泰国。网上商城巨头京东泰国香米占据了将近60%的比重，苏宁易购在其为数不多的十种进口大米中，泰

国香米占据了八成，号称网上超市的1号店，泰国香米亦占据了将近50%的比重。泰国香米在中国市场稳居

进口第一的地位，短时是无法改变的。

泰国香米电商的优点包括“网上信息丰富”、“比价方便”、“节省时间”以及“能进行个性化定制”。

购买者可以通过网上的信息对观光车品牌、性能、用户评价等信息作为参考;其次，还可以通过多个电商平

台或者电商网站快速比价，选择最实惠的价格;再次，网上购物最主要的特点就是节省时间，不需要到实体

店，坐在家里就能实现购物;最后，许多泰国香米厂家都接受购买者个性化定制，根据购买者对性能以及设

计等要求进行制定。随着互联网的普及和电子商务渠道逐渐入侵各行各业，泰国香米的电商模式也将是未

来的主要趋势。

中道泰和通过对泰国香米行业长期跟踪监测，分析泰国香米行业需求、供给、经营特性、获取能力、产业

链和价值链等多方面的内容，整合行业、市场、企业、用户等多层面数据和信息资源，为客户提供深度的

泰国香米行业研究报告，以专业的研究方法帮助客户深入的了解泰国香米行业，发现投资价值和投资机会

，规避经营风险，提高管理和运营能力。泰国香米行业报告是从事泰国香米行业投资之前，对泰国香米行

业相关各种因素进行具体调查、研究、分析，评估项目可行性、效果效益程度，提出建设性意见建议对策

等，为泰国香米行业投资决策者和主管机关审批的研究性报告。以阐述对泰国香米行业的理论认识为主要

内容，重在研究泰国香米行业本质及规律性认识的研究。泰国香米行业研究报告持续提供高价值服务，是

企业了解各行业当前最新发展动向、把握市场机会、做出正确投资和明确企业发展方向不可多得的精品资

料。

本研究咨询报告由北京中道泰和信息咨询有限公司领衔撰写，在大量周密的市场调研基础上，主要依据了

国家统计局、国家商务部、国家发改委、国家经济信息中心、国务院发展研究中心、国家海关总署、全国

商业信息中心、中国经济景气监测中心、51行业报告网、国内外相关报刊杂志的基础信息以及泰国香米专

业研究单位等公布和提供的大量资料。对我国泰国香米的行业现状、市场各类经营指标的情况、重点企业

状况、区域市场发展情况等内容进行详细的阐述和深入的分析，着重对泰国香米业务的发展进行详尽深入

的分析，并根据泰国香米行业的政策经济发展环境对泰国香米行业潜在的风险和防范建议进行分析。最后

提出研究者对泰国香米行业的研究观点，以供投资决策者参考。
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