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报告简介

在电商方面，平台型电商及生态型电商会广受关注，包括大型平台及地方平台，无论是淘宝、京东还是

某地的小型商城，将会有更多的传统企业与其接洽。甚至这些平台会专门成立独立的“互联网+”服务公

司，更深入到企业内部。对于传统企业而言，在初期的转型实操上，更多企业会选择加入一个平台或者

生态。一来可以从平台或者生态上积累部分资源并学习其运营模式，二来可以避免自搭平台运营失败的

情况出现。加上平台或生态，也能更好的认知自身的资源优势与不足，通过与其他商家合作，了解整体

产业链布局，建立格局观。

妮维雅、欧莱雅、迪奥等跨国品牌看准这一机遇,大力推出自己的男性护肤品品牌来抢占市场。近年来,男

士护肤品市场发展迅速,全球男士护肤品的销售增长率远远超过了百分之五十,同时还在不断增长,可以预计

未来的男性护肤品市场的增长空间更是巨大的。虽然中国男性护肤品市场的起步晚于国外等发达国家在

最近10几年才开始真正起步,但是中国男性护肤品市场的潜力不容小觑。目前国内男士护肤品相对女性护

肤品来讲简单许多,种类也没有女性护肤品那么复杂,包括洁面乳、爽肤水、须后水、滋润霜等,主要功能也

仅仅是滋润和保护皮肤。中高收入的年轻男士对生活的品质要求较高,而且消费能力较强,是男士护肤品市

场的主要消费力量。

但在品牌忠诚度方面以上三个品牌的表现为:阿迪达斯为87.5%,碧柔男士为68.2%,曼秀雷敦为52.4%。而

妮维雅、杰士派等几.个后进入中国市场的男士护肤品品牌的忠诚度却达到了90%以上。由此可以看出,在

中国男士护肤品这个庞大的市场上面竞争日趋激烈,企业面临的机遇与挑战共存。

本研究咨询报告由北京中道泰和信息咨询有限公司领衔撰写，在大量周密的市场调研基础上，主要依据

了国家统计局、国家工信部、国家商务部、国家发改委、国务院发展研究中心、51行业报告网、全国及

海外多种相关报刊杂志以及专业研究机构公布和提供的大量资料，对我国男士洗面奶行业及各子行业的

发展状况、上下游行业发展状况、市场供需形势、新产品与技术等进行了分析，并重点分析了我国男士
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洗面奶行业发展状况和特点，以及中国男士洗面奶行业将面临的挑战、企业的发展策略等。报告还对全

球男士洗面奶行业发展态势作了详细分析，并对男士洗面奶行业进行了趋向研判，是男士洗面奶生产、

经营企业，科研、投资机构等单位准确了解目前男士洗面奶行业发展动态，把握企业定位和发展方向不

可多得的精品。
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