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报告简介

随着互联网的发展，越来越多的人选择在互联网上购买吸尘器，因此，以互联网为平台的吸尘器买卖交易

日渐繁荣，并受到了越来越多人的关注。网上交易的发展，给吸尘器买卖交易带来了一定的变化，其中的

一项就是对价格的影响。

随着互联网交易的繁荣，吸尘器价格变得更加便宜。互联网的发展促进了网上交易的发展，以互联网为媒

介的网上交易店铺或网站得到了越来越多人的关注。由于互联网交易商不需要像实体店铺一样缴纳房租等

费用，因此互联网吸尘器的价格都相对便宜，这给买方带来了一定的优惠。

互联网交易的发展，使吸尘器价格变得透明化和公开化。一方面，每一个吸尘器出售商都可以看到其他出

售商的价格，因此，吸尘器价格不再成为秘密。另一方面，吸尘器出售商也可以通过互联网快速了解到竞

争对手产品的价格，而不是通过耗时的行业渠道进行了解。

互联网的发展将会有力的促进吸尘器价格体系的形成，而且信息会更加详细，这样将会给用户购买吸尘器

带来更多的方便。

总体而言，互联网的发展给吸尘器带来了发展的机遇，它将会促使吸尘器价格更加透明化、规范化、体系

化，同时也将通过一系列的促销、打折等活动给用户带来实惠。

机器人吸尘器快速崛起成为整体市场最大亮点。双线市场产品结构存在巨大差异，线下市场卧式吸尘器仍

占主流，线上市场机器人产品则占据主导地位、零售额份额已近五成。新进品牌与新产品型号扎堆线上，

线上产品丰富度高于线下，成为新品发布的主战场。线上市场低价策略形成共识。

本研究咨询报告由北京中道泰和信息咨询有限公司领衔撰写，在大量周密的市场调研基础上，主要依据了

国家统计局、国家商务部、国家发改委、国家经济信息中心、国务院发展研究中心、国家海关总署、全国

商业信息中心、中国经济景气监测中心、51行业报告网、全国及海外多种相关报刊杂志的基础信息等公布

和提供的大量资料，对国内吸尘器行业市场发展状况、关联行业发展状况、行业竞争状况、优势企业发展

状况、消费现状以及行业营销进行了深入的分析，在总结中国吸尘器行业发展历程的基础上，结合新时期

的各方面因素，对中国吸尘器行业的发展趋势给予了细致和审慎的预测论证。本报告是吸尘器行业经营、

管理及相关研究单位极具参考价值的专业报告。
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