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报告简介

"互联网+法律"模式是指互联网技术、信息技术应用基础之上实现的传统行业信息共享，期间由法律作为连

接保障，对其线上和线下经营行为进行规范。该模式对于促进各大行业和互联网融合意义重大。在互联网

的大潮下，早在2000年"互联网+法律"机构便逐步成立。当时尚未有"互联网+"的概念，但其运营的法律检

索网站、律师库网站等已有了当前检索类和电商类互联网法律机构的雏形。其最原始的形态是客户在平台

上提问，律师回复"请到所内详谈"。随着"互联网+"概念的提出，互联网法律机构开始呈现爆炸性增长。

中华全国律师协会是经1985年7月25日中央书记处第221次会议决定：同意成立中华全国律师协会，在司法

部指导下进行工作。1986年7月5日，第一次全国律师代表大会在北京举行。中华全国律师协会是全国性的

律师自律组织，依法对律师实施行业管理。

从横向来看，互联网+法律行业的竞争者主要有其他不同行业的竞争者，如其他互联网公司的竞争，如腾讯

投资了赢了网，而微信作为超级APP，未来可能对法律服务平台流量入口的垄断，将影响互联网+法律行业

企业的发展。从纵向来看，互联网+法律行业的竞争者来自于上下游行业。如上游律师人才的供给端，和分

布各地的律师事务所，律师具有口碑宣传的效应，律师掌握着一手的人脉资源和社会名誉，对法律服务平

台公司也构成一定的竞争。

未来十年，中国公民的法律意识越来越强，维权意识越来越强，要求受到人格尊重和做人尊严的意识越来

越强，中国逐渐融入了世界，世界不断融人中国。法治已经成为现代文明国家的潮流，中国的法治化潮流

同样势不可挡!未来十年的改革开放将以完善法治为主题，以依法执政、依法行政、依法治企为主线，需要

大量的法律人才和法律服务。目前，中国经济已经从生产型向科技型转变，从中国制造向中国创造转变，

从数量型向质量型和效益型转变。因此，中国经济的发展会给中国法律服务行业带来越来越大的空间和越

来越多的机会。

本研究咨询报告由北京中道泰和信息咨询有限公司领衔撰写，在大量周密的市场调研基础上，主要依据了

国家统计局、国家商务部、国家海关总署、国家发改委、国家经济信息中心、国务院发展研究中心、全国

商业信息中心、中国经济景气监测中心、51行业报告网、全国及海外多种相关报纸杂志的基础信息等公布

和提供的大量资料和数据，客观、多角度地对中国互联网+法律市场进行了分析研究。报告在总结中国互联

网+法律发展历程的基础上，结合新时期的各方面因素，对中国互联网+法律的发展趋势给予了细致和审慎

的预测论证。报告资料详实，图表丰富，既有深入的分析，又有直观的比较，为互联网+法律行业企业在激

烈的市场竞争中洞察先机，能准确及时的针对自身环境调整经营策略。
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