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报告简介

财富一般分为个人财富、社会财富、国家财富三种。财富管理是指以客户为中心，设计出一套全面的财务

规划，通过向客户提供现金、信用、保险、投资组合等一系列的金融服务，将客户的资产、负债、流动性

进行管理，以满足客户不同阶段的财务需求，帮助客户达到降低风险、实现财富保值、增值和传承等目的

。

财富管理范围包括：现金储蓄及管理、债务管理、个人风险管理、保险计划、投资组合管理、退休计划及

遗产安排。

本研究咨询报告由北京中道泰和信息咨询有限公司领衔撰写，在大量周密的市场调研基础上，主要依据了

国家统计局、国家商务部、国家发改委、国家经济信息中心、国务院发展研究中心、国家海关总署、全国

商业信息中心、中国经济景气监测中心、51行业报告网、全国及海外相关报刊杂志的基础信息以及财富管

理行业研究单位等公布和提供的大量资料。报告对我国财富管理行业的供需状况、发展现状、子行业发展

变化等进行了分析，重点分析了国内外财富管理行业的发展现状、如何面对行业的发展挑战、行业的发展

建议、行业竞争力，以及行业的投资分析和趋势预测等等。报告还综合了财富管理行业的整体发展动态，

对行业在产品方面提供了参考建议和具体解决办法。报告对于财富管理产品生产企业、经销商、行业管理

部门以及拟进入该行业的投资者具有重要的参考价值，对于研究我国财富管理行业发展规律、提高企业的

运营效率、促进企业的发展壮大有学术和实践的双重意义。
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五、浙江省财富管理业务投资可行性

(一)浙江省经济环境发展分析

(二)浙江省金融环境发展发析

(三)浙江省高净值人群规模统计

(四)浙江省财富管理发展前景

第二节 高净值人士快速增长区域

一、天津市财富管理业务投资可行性

(一)天津市经济环境发展分析

(二)天津市金融环境发展发析

(三)天津市高净值人群规模统计

二、湖南省财富管理业务投资可行性

(一)湖南省经济环境发展分析
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(二)湖南省金融环境发展发析

(三)湖南省高净值人群规模统计

三、湖北省财富管理业务投资可行性

(一)湖北省经济环境发展分析

(二)湖北省金融环境发展发析

(三)湖北省高净值人群规模统计

第三节 青岛财富管理中心建设情况分析

一、青岛财富管理中心建设经验分析

二、青岛财富管理中心发展意义分析

三、青岛财富中心建设发展规划

(一)财富管理机构聚集

(二)财富管理市场功能完善

(三)财富管理产品与服务创新

(四)财富管理人才引进培养

(五)财富管理与相关产业协调

第十一章 中国财富管理行业领先企业经营形势分析

第一节 广发银行股份有限公司

一、企业基本情况分析

二、企业经营情况分析

三、企业理财产品分析

四、企业销售网络分析

第二节 上海浦东发展银行股份有限公司

一、企业基本情况分析

二、企业经营情况分析
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三、企业理财产品分析

四、企业销售网络分析

第三节 中国工商银行股份有限公司

一、企业基本情况分析

二、企业经营情况分析

三、企业理财产品分析

四、企业销售网络分析

第四节 中国银行股份有限公司

一、企业基本情况分析

二、企业经营情况分析

三、企业理财产品分析

四、企业销售网络分析

第五节 中国建设银行股份有限公司

一、企业基本情况分析

二、企业经营情况分析

三、企业理财产品分析

四、企业销售网络分析

第六节 招商银行股份有限公司

一、企业基本情况分析

二、企业经营情况分析

三、企业理财产品分析

四、企业销售网络分析

第十二章 中国多元化需求下财富管理创新模式研究

第一节 我国财富管理需求的多样化特征
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一、财富管理需求目的的多元化

二、财富管理配置领域的多元化

三、财富管理的全球化

第二节 我国财富管理新模式探索分析

一、一站式服务模式

二、品牌化服务模式

三、标准化和定制化相结合的模式

四、线上线下互动服务模式

五、全球化财富管理模式

第三节 推动我国财富管理行业发展的建议

一、顶层法律体系的系统性、整体性、协同性

二、监管标准的统一性

三、不同类型财富管理机构的定位与细分

第十三章 2024-2029年中国财富管理行业前景及趋势分析

第一节 2024-2029年中国财富管理市场发展前景分析

一、政策环境的变化为银行财富管理业务创新拓展了广阔的空间

二、客户金融资产多元化为财富管理提供了新的市场需求

三、银行的经营资源和it优势已日益成为推动财富管理发展的重要条件

四、未来信托机构财富管理市场发展前景广阔

第二节 2024-2029年中国财富管理未来市场发展潜力

一、财富管理业务具备可持续发展能力

二、财富管理人才、平台、产品专业化

三、综合提升品牌价值

第三节 2024-2029年中国财富管理行业发展趋势
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一、差异化发展

二 、统一监管

三、行业洗牌

第十四章 中国财富管理行业市场营销策略分析

第一节 财富管理服务市场营销策略分析

一、产品策略

二、价格策略

三、渠道策略

四、促销策略

第二节 财富管理产品营销策略模式

一、财富管理行业分销渠道分析

二、财富管理行业产品促销分析

三、财富管理行业关系销售分析

第三节 银行财富管理业务营销策略的成功经验借鉴

一、财富管理业务中客户服务管理营销案例的成功经验

二、银行财富管理业务营销策略的对比分析和借鉴

第十五章 财富管理行业投资风险与风险防范

第一节 信托公司财富管理业务风险类型分析

一、操作风险

二、利率风险

三、法律法规风险

第二节 证券公司财富管理风险及措施

一、证券公司财富管理行业风险分析

(一)规模风险
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(二)操作风险

(三)管理风险

(四)契约风险

(五)其他风险

二、证券公司财富管理风险控制措施

(一)规模风险控制

(二)管理风险控制

(三)市场风险控制

(四)信用风险、契约风险控制

第三节 银行财富管理风险控制存在问题

一、全面风险意识和风险控制理念较为欠缺

二、风险控制制度不够健全

三、风险预警监测手段较为落后

四、风险控制相关信息支持不足

第四节 银行财富管理风险控制的措施建议

一、建立风险控制理念与机制

二、建立先进的财富管理业务信息系统

三、建立依法合规的工作规范

四、实施差异化的风险控制

五、加强财富管理业务人员培训

第十六章 财富管理行业面临的困境及对策

第一节 中国商业银行财富管理业务存在的问题

一、产品同质化，差异化和个性化严重不足

二、缺乏组织机构及运行机制保障
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三、缺乏高素质的理财人员

四、理财产品设计管理机制不健全

第二节 中国商业银行个人理财业务发展的对策

一、加大理财产品的创新

二、完善理财培训机制，提升人员综合素质

三、创新个人理财产品，打造优质理财品牌

第三节 财富管理行业在消费者保护方面存在的问题

一、银行理财业务难以实现“买者自负”

二、内嵌期权产品中可能侵害消费者权益的环节

三、资产收益权类财富管理业务消费者保护问题

第四节 关于国内财富管理业务消费者保护的建议

一、坚持客户利益第一原则进行产品设计

二、培育消费者正确理财观念

三、对内嵌期权产品应做到公平对待消费者

四、收益权类产品应确保消费者作为受让方的权益

五、及时加强高净值客户财富管理业务监管

六、加强对包括私募股权基金、第三方理财等管理

第十七章 中国商业银行财富管理发展建议分析

第一节 经营理念上

变“以产品为中心”为“以客户为中心”

第二节 服务对象上

变“零售为主”为“公私并重”

第三节 产品供给上

变“专营商店”为“金融超市”
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第四节 客户经营上

变“跑马圈地”为“精耕细作”

第五节 竞争策略上

变“渠道制胜”为“人才制胜”

第六节 运营保障上

变“单兵作战”为“一个银行”
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