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报告简介

直销(DirectSelling)，按世界直销联盟的定义，直销指以面对面且非定点之方式，销售商品和服务，直销者

绕过传统批发商或零售通路，直接从顾客接收订单。直销是指直销企业招募直销员，由直销员在固定营业

场所之外直接向最终消费者(以下简称消费者)推销产品的经销方式。因此，2005年正式实施这两部法律，

一方面是要通过立法鼓励正当的、符合法律要求的直销行业在中国发展;另一方面，是要禁止传销在中国市

场上发展。这是相辅相成的。一是基本遏制了传销。二是培育了市场主体，即直销行业的市场主体。像获

得许可的直销行业企业，在中国直销行业的营销方式上已经基本成熟，而且健康发展。三是补充了零售业

态，使我们国家的零售业态更加丰富，对满足我们各种类型的消费需求起了非常重要的作用。四是保护了

企业的合法权益。2019年10月19日，国务院法制办公室公布《中华人民共和国食品安全法实施条例(修订

草案送审稿)》公开向全社会征求意见。其中，涉及到了保健品的重新定义和监管新规则。

《条例》在顶层设计上，重视了保健品，让行业有法可依，为规范经营创造了良好的空间。中国的保健品

行业，在监管合规下，结束当前鱼龙混杂的局面，除杂草、保良苗，有望实现裂变式发展。定义保健品销

售有章可循此次《条例》明确指出，保健食品是指声称具有保健功能或者以补充维生素、矿物质等营养物

质为目的，能够调节人体机能，不以治疗疾病为目的，含有特定功能成分，适宜于特定人群食用，有规定

食用量的食品。为保证特殊食品注册申请工作需要，申请保健食品、特殊医学用途配方食品、婴幼儿配方

乳粉产品配方注册的，应当缴纳注册费和检验费。收费标准由国务院财政部门、国务院价格主管部门会同

国务院食品药品监督管理部门制定。食品销售企业应当设专柜或者专区销售保健食品，并在专柜或者专区

显著位置分别标明“保健食品销售专区或者专柜”。保健食品不得与药品或者普通食品混放销售。保健食

品还应当在专柜或者专区显著位置标明“本品不能代替药物”字样。国人对“食药同源”根深的观念，模

糊了两者的界限。保健品行业众所周知的混乱，很大的因素在于整体定位不清，给了不良企业在这个模棱

两可的概念里游走的机会。在这个《条例》对其有了明确的定义，就使行业有利清晰的方向性。

本研究咨询报告由北京中道泰和信息咨询有限公司领衔撰写，在大量周密的市场调研基础上，主要依据了

国家统计局、国家商务部、国家发改委、国家经济信息中心、国务院发展研究中心、工信部、51行业报告

网、全国及海外多种相关报纸杂志的基础信息等公布和提供的大量资料和数据，客观、多角度地对中国保

健品直销市场进行了分析研究。报告在总结中国保健品直销发展历程的基础上，结合新时期的各方面因素

，对中国保健品直销的发展趋势给予了细致和审慎的预测论证。报告资料详实，图表丰富，既有深入的分

析，又有直观的比较，为保健品直销企业在激烈的市场竞争中洞察先机，能准确及时的针对自身环境调整

经营策略。
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