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报告简介

随着互联网技术已渗透到人们生活的方方面面，改变了人们的消费习惯和行为方式。互联网也在深刻地影

响并改变着各行各业。冰淇淋将成为下一个开发的市场。在互联网的大浪潮下，如何快速抓住时机，利用

互联网思维来重塑行业，实现转型升级，是冰淇淋企业必须深入思考的一个问题。

中道泰和发布的《中国冰淇淋电商行业市场深度调研及前景趋势与投资研究报告》探讨了国内传统冰淇淋

企业在新形势下面临的新机遇与挑战，带来互联网思维融合冰淇淋产业的新思考。报告主要分析内容包括

：中国电子商务行业发展现状、互联网下企业面临的机会与挑战;冰淇淋行业市场规模与电商未来空间预测

;冰淇淋企业转型电子商务战略分析;冰淇淋行业电子商务运营模式分析;冰淇淋主流电商平台比较及企业入驻

选择以及冰淇淋企业进入电子商务领域投资策略分析。报告通过对冰淇淋行业及发展环境的长期跟踪，在

对电子商务与O2O模式深入研究的基础上，对于冰淇淋企业如何结合互联网提出了切实可行的策略方案，

为冰淇淋企业应对互联网提供决策支持，是冰淇淋企业把握市场机会，正确制定企业发展战略的必备参考

工具，极具参考价值!
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