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报告简介

随着网络技术的不断发展，“直播”已经成为商贸流通企业的标配，特别是受新冠肺炎疫情影响，传统线

下销售模式受到冲击，线下店铺经营受阻，商家纷纷试水直播，直播成为线下店铺复工的工具。网红带货

、店主直播、导购直播等多样化的网络直播纷纷涌现。当下，直播已经发展成为电商在新时代的新产业，

直播带货呈现出极强的爆发性，正在创造一个千亿级的新市场。

企业直播即主要面向企业级用户提供视频直播服务，以视频互动技术、大数据、人工智能等技术为依托，

满足企业商业目的，为企业提供数字学习技术和数字营销解决方案，为企业增长赋能。近年来，在大数据

、人工智能和云计算等技术推动下，企业级直播迅速兴起，企业直播始终保持高速发展态势。

疫情加速直播电商发展，疫情过后，线下实体受重创，不少商家转战淘宝直播。直播不仅可以带动线上销

售，同样能为线下门店导流，而且通过直播进一步增加用户黏性，让品牌的文化底蕴更为丰满地呈现在用

户面前。在本次疫情的催化下，直播已经成为重要的带货方式，并成为了企业转型的重要抓手。

直播行业发展初期盈利模式单一，主要依靠付费用户。单一的商业模式和产品种类并不能促使直播行业的

稳步前行。而在整体行业逐步成熟的背景下，“直播+”让行业的价值进一步释放。直播+公益，直播+电

商、直播+音乐和直播+电竞纷纷成为各个平台突破=天花板的主要方式。“直播+”模式推动直播平台向

产业链各端渗透，促进平台内容创新和产品创新，有利于增加用户粘性，直播平台的传播能力和即时、透

明、互动特点为其他行业带来新的增长点，“直播+”纵深发展为直播平台及合作行业带来双赢机会。

各大直播平台积极推动“直播+”布局，与电竞、综艺、文化、旅游、教育等产业相结合，努力构建多元化

、差异化、高品质的直播生态体系，成为行业发展的主要动力。

直播带货是一项新生职业，需要研究、学习和尝试，而且前景趋势已经崭露头角，众多培训机构开始盯上

了直播培训这块大蛋糕。

本研究咨询报告由北京中道泰和信息咨询有限公司领衔撰写，在大量周密的市场调研基础上，主要依据了

国家统计局、国家商务部、国家发改委、国家经济信息中心、国务院发展研究中心、国家海关总署、全国

商业信息中心、中国经济景气监测中心、51行业报告网、全国及海外相关报刊杂志的基础信息以及直播带

货培训行业研究单位等公布和提供的大量资料。报告对我国直播带货培训行业的供需状况、发展现状、子

行业发展变化等进行了分析，重点分析了国内外直播带货培训行业的发展现状、如何面对行业的发展挑战

、行业的发展建议、行业竞争力，以及行业的投资分析和趋势预测等等。报告还综合了直播带货培训行业

的整体发展动态，对行业在产品方面提供了参考建议和具体解决办法。报告对于直播带货培训产品生产企

业、经销商、行业管理部门以及拟进入该行业的投资者具有重要的参考价值，对于研究我国直播带货培训

行业发展规律、提高企业的运营效率、促进企业的发展壮大有学术和实践的双重意义。
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第四节 直播带货培训行业投资风险及控制策略分析

一、2019-2023年直播带货培训行业市场风险及控制策略

二、2019-2023年直播带货培训行业政策风险及控制策略
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三、2019-2023年直播带货培训行业经营风险及控制策略

四、2019-2023年直播带货培训行业技术风险及控制策略

五、2019-2023年直播带货培训同业竞争风险及控制策略

六、2019-2023年直播带货培训行业其他风险及控制策略

第十二章 中国直播带货培训行业投资与前景预测

第一节 中国直播带货培训行业投资风险分析

一、行业宏观经济风险

二、行业政策变动风险

三、行业市场竞争风险

四、行业其他相关风险

第二节 中国直播带货培训行业投资特性分析

一、行业进入壁垒分析

二、行业盈利因素分析

三、行业营销模式分析

第三节 中国直播带货培训行业投资潜力分析

一、行业投资机会分析

二、中道泰和行业投资建议

第四节 中国直播带货培训行业前景预测

一、直播带货培训市场规模预测

二、直播带货培训市场发展预测
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