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报告简介

12月5日，2024年度全国煤炭交易会在河北省唐山市开幕，共有32家大型煤炭供需企业在现场签订了20

24年度煤炭中长期合同，合同总量达4亿吨左右。

煤炭中长期合同制度是我国能源保供的“压舱石”和“稳定器”，是立足于我国国情、实现能源保供稳价

的重要制度创新，在推动上下游行业健康发展、保障煤炭稳定可靠供应、维护国家能源安全等方面发挥着

重要作用。

国家发展改革委经济运行调节局二级巡视员唐社民在讲话中充分肯定了近年来煤炭保供工作取得的成绩，

要求煤炭上下游行业企业足额落实煤源任务、全面提升签约质量、全力保障签约进度，签足、签实、签好

2024年度电煤中长期合同。他指出，能源保供是须臾不可忽视的国之大者，要持续抓好煤炭稳产、增产，

持续释放先进产能，保持充裕的生产能力，协同做好2023年电煤中长期合同履约和2024年电煤中长期合同

签约工作，促进煤炭消费转型升级和高质量发展。

煤炭是地球上蕴藏量最丰富，分布地域最广的化石燃料。构成煤炭有机质的元素主要有碳、氢、氧、氮和

硫等，此外，还有极少量的磷、氟、氯和砷等元素。

按照煤炭用途和使用目的分类，我国煤炭则可以划分为动力煤、炼焦煤(主焦煤)和无烟煤三大类，其中动力

煤主要指作为动力原料的煤炭，狭义上指用于火力发电的煤，热值和挥发分要求相对低于化工煤，而炼焦

煤(主焦煤)则具有中/低挥发分、中/强粘结性的特点，在我国炼焦煤资源相对稀缺，主要用于炼焦碳，焦炭

则多用于炼钢，是钢铁等行业的主要生产原料。

近年来，煤炭行业持续加大数字技术研发和项目投入，数据显示，煤炭行业行业数字化研发投入近三年年

均增长超过20%;取得相关发明专利数量年均增长超25%;用于煤矿智能化总投资超过1000亿元，助力行业

转型升级。

具体来看，在人工智能领域，基于机器视觉的人工智能技术已在行业百余个细分作业场景实际应用，重点

煤矿井下固定岗位无人值守已实现全面推广，全球首个矿山领域商用人工智能大模型对外发布，基于智能

语音识别的AI技术也已在智能调度、经营管理等领域推广应用。

在工业互联网领域，煤炭行业建立国家工业互联网标识解析二级节点已达到5个，煤炭企业建设的具有较高

行业、区域影响力的工业互联网平台数量达到10个。

在区块链领域，部分企业在产品溯源、可信贸易流转、仓储物流监管、碳核查碳交易等方面均有实际落地

案例。此外，数字技术还在助力“双碳”、改善矿工生活质量等方面着重要作用。

本研究咨询报告由北京中道泰和信息咨询有限公司领衔撰写，在大量周密的市场调研基础上，主要依据了

国家统计局、国家商务部、国家发改委、国家经济信息中心、国务院发展研究中心、国家海关总署、全国

商业信息中心、中国经济景气监测中心、51行业报告网、国内外相关报刊杂志的基础信息、煤炭行业研究

单位等公布和提供的大量资料以及对行业内企业调研访察所获得的大量第一手数据，对我国煤炭市场的发
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展状况、供需状况、竞争格局、赢利水平、发展趋势等进行了分析。报告重点分析了煤炭前十大企业的研

发、产销、战略、经营状况等。报告还对煤炭市场风险进行了预测，为煤炭生产厂家、流通企业以及零售

商提供了新的投资机会和可借鉴的操作模式，对欲在煤炭行业从事资本运作的经济实体等单位准确了解目

前中国煤炭行业发展动态，把握企业定位和发展方向有重要参考价值。
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