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报告简介

铝型材的用途包括国防、航天、建筑、电力、通讯、汽车、医用及生活用品等领域。铝及铝合金管材的品

种规格及分类常见的铝材有以下几种类型。

建筑用铝材：由铝和铝合金材料制的建筑制品。通常是先加工成铸造品、锻造品以及箔、板、带、管、棒

、型材等后，再经冷弯、锯切、钻孔、拼装、上色等工序而制成。纯铝强度低，其用途受到限制。但加入

少量的一种或几种合金元素，如镁、硅、锰、铜、锌、铁、铬、钛等，即可得到具有不同性能的铝合金。

铝合金再经冷加工和热处理，进一步得到强化和硬化，其抗拉强度大大提高。

氧化铝材：把基材作为阳极，置于电解液中进行电解，人为地在基材表面形成一层具有保护性的氧化膜从

而形成了氧化铝材。其主要特点是具有很强的耐磨性、耐候、耐蚀性;可以在基材表面形成多种色彩，最大

限度的适合您的要求;硬度强，适合各种建筑、工业料的制作。

电泳铝型材：表面抗腐性能极高，能有效地防止酸、碱、盐侵蚀，是防健筑灰浆腐蚀最好的品种;满意的性

能寿命，即使在苛刻、恶劣环境下装饰使用，也能确保50年寿命以上不腐蚀、不老化、不褪色、不脱落;手

感光滑细腻，外观鲜艳亮丽、富丽堂皇，多种颜色可供选择。

稀土泡沫铝材：金属泡沫材料是一种物理功能与结构一体化的新型工程材料。用稀土铝合金制成的泡沫铝

材，也被认为是一种大有前途的用于未来汽车、轮船以及其他交通运输工具的优良材料。

近年来，随着铝型材向大型化、高精化、多品种、多用途、高效率、高质量方向发展，国内铝型材企业陆

续从国外引进了一些具有国际先进水平的铝型材生产设备和工艺技术，并通过消化吸收，掌握了其先进的

生产工艺和操作技术，装备水平不断提升。

本研究咨询报告由北京中道泰和信息咨询有限公司领衔撰写，在大量周密的市场调研基础上，主要依据了

国家统计局、国家商务部、国家发改委、国家经济信息中心、国务院发展研究中心、国家海关总署、全国

商业信息中心、中国经济景气监测中心、51行业报告网、全国及海外多种相关报刊杂志的基础信息以及专

业研究单位等公布和提供的大量资料，结合中道泰和公司对铝型材相关企业和科研单位等的实地调查，对

国内外铝型材行业的供给与需求状况、相关行业的发展状况、市场消费变化等进行了分析。重点研究了主

要铝型材品牌的发展状况，以及未来中国铝型材行业将面临的机遇以及企业的应对策略。报告还分析了铝

型材市场的竞争格局，行业的发展动向，并对行业相关政策进行了介绍和政策趋向研判，是铝型材生产企

业、科研单位、零售企业等单位准确了解目前铝型材行业发展动态，把握企业定位和发展方向不可多得的

精品。
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