
2024-2029年中国保险中介市场发展分析及投资前景预测报告

报告简介

保险中介(英文名：Insurance

intermediary)是指专门服务于各保险公司之间或保险公司与投保人之间的法人或自然人，主要为其提供保

险相关服务，并从中收取手续费或佣金。其业务范围包括风险咨询与保险产品销售、衡量保险标的价值与

评估风险大小、协助保险公司的防灾防损工作、查勘保险事故与鉴定损失程度等服务。

保险中介人的主体形式多样，主要包括保险代理人、保险经纪人和保险公估人等。此外，其他一些专业领

域的单位或个人也可以从事某些特定的保险中介服务，如保险精算师事务所、事故调查机构和律师等。

截至2018年底，全国共有保险中介集团公司5家，全国性保险代理公司240家，区域性保险代理公司155

0家;保险经纪公司499家;保险公估公司395家;个人保险代理人871万人;保险兼业代理机构3.2万家;代理网点

22万余家。其中，银行类保险兼业代理法人机构1900余家，代理网点17万余家。

长期以来，我国保险中介渠道为实现我国保费收入的主要渠道。2015-

2018年，我国保险中介渠道保费收入持续增长，在原保险总保费收入中的占比均维持在80%以上。2017年

开始，我国保险中介渠道保费收入占比出现稳定趋势，在87.5%附近小幅波动。2018年，保险中介渠道实

现保费收入3.37万亿元，占全国总保费收入的87.4%。近5年保险中介渠道保费占比始终在80%以上，是保

险销售的重要渠道。

2020年12月9日召开的国务院常务会议指出，要适应群众对健康、养老、安全保障等需求，推动保险业深

化改革开放、突出重点优化供给，提供丰富优质的人身保险产品。2021年1月5日，银保监会印发了《保险

中介机构信息化工作监管办法》，加强保险中介监管，提高保险中介机构信息化工作与经营管理水平，构

建新型保险中介市场体系，推动保险中介行业高质量发展，保险中介机构在为社会提供更完善的保险保障

服务方面潜力巨大，在服务银发一族、促进保险业创新发展、提升保险业服务水平方面都能够发挥重要作

用，推动人身保险扩面提质稳健发展有利于保险中介发展。

本研究咨询报告由北京中道泰和信息咨询有限公司领衔撰写，在大量周密的市场调研基础上，主要依据了

国家统计局、国家商务部、国家发改委、国家经济信息中心、国务院发展研究中心、国家海关总署、全国

商业信息中心、中国经济景气监测中心、51行业报告网、全国及海外多种相关报刊杂志的基础信息以及专

业研究单位等公布和提供的大量资料，结合中道泰和公司对保险中介相关企业和科研单位等的实地调查，

对国内外保险中介行业的供给与需求状况、相关行业的发展状况、市场消费变化等进行了分析。重点研究

了主要保险中介品牌的发展状况，以及未来中国保险中介行业将面临的机遇以及企业的应对策略。报告还

分析了保险中介市场的竞争格局，行业的发展动向，并对行业相关政策进行了介绍和政策趋向研判，是保

险中介生产企业、科研单位、零售企业等单位准确了解目前保险中介行业发展动态，把握企业定位和发展

方向不可多得的精品。
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(二)机器损坏险保险公估市场

(三)工程保险的保险公估市场

(四)责任保险的保险公估市场
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(五)船舶保险的保险公估市场

(六)货物运输保险的公估市场

二、保险公估人业务分类

(一)按业务活动顺序分类

(二)按业务性质分类

(三)按业务范围分类

(四)按委托方不同分类

(五)从委托关系分类

第四节 保险公估市场存在问题及应对策略

一、保险公估市场存在问题分析

(一)收入来源单一

(二)有效供给不足

(三)人才普遍不足

(四)人员流动频繁

(五)综合素质不高

二、保险公估市场发展应对策略

(一)集团化助推公估行业突围

(二)统筹规划公估人才建设

(三)构建科学留人用人机制

(四)大力组织开展教育培训

第四部分 兼业代理篇

第八章 中国保险兼业代理市场发展情况

第一节 保险兼业代理市场运行现状分析

一、保险兼业代理机构概述
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(一)兼业代理机构概述

(二)兼业代理机构分类

(三)兼业代理机构规模

二、保险兼业代理市场运行现状

(一)代理保费收入规模

(二)代理产险保费收入规模

(三)代理寿险保费收入规模

三、保险兼业代理市场格局分析

(一)兼业代理渠道产险保费收入格局

(二)兼业代理渠道寿险保费收入格局

第二节 金融机构保险兼业代理市场剖析

一、金融机构兼业代理概述

二、银行邮政保险代理渠道新规

三、金融机构兼业代理市场剖析

(一)银行兼业代理机构规模

(二)邮政兼业代理机构规模

(三)银保渠道市场困境分析

(四)银保渠道产品结构现状

(五)银保渠道产品转型趋势

第三节 行业保险兼业代理市场剖析

一、行业保险兼业代理概述

二、行业保险兼业代理渠道政策

三、汽车行业保险兼业代理市场剖析

(一)汽车保险兼业代理机构规模
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(二)汽车企业兼业代理业务规模

第九章 中国保险兼业代理市场专业化改革

第一节 兼业代理专业化改革必要性及配套政策

一、兼业代理专业化改革必要性

二、兼业代理专业化改革配套政策

(一)《关于支持汽车企业代理保险业务专业化经营有关事项的通知》

(二)《关于进一步明确保险专业中介机构市场准入有关问题的通知》

(三)《暂停部分保险兼业代理机构市场准入许可》

(三)《保险经纪机构监管规定》

(四)《保险专业代理机构监管规定》

第二节 汽车保险兼业代理专业化改革

一、专业化改革的益处

(一)有利于维护消费者利益

(二)有利于规范车商销售行为

(三)有利于提升保险公司服务品质

二、专业化改革的路径

三、专业化代理的服务

四、专业化改革的成效

第三节 邮政企业兼业代理专业化改革

一、邮政企业兼业代理专业化改革作用

(一)有利于理顺运营机制

(二)有利于培养专业人才队伍

(三)有利于推动合规经营和风险管理

(四)有利于推进代理保险业务可持续发展
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二、山东邮政代理保险专业化转型案例剖析

(一)机构设置

(二)管理及考核

(三)营销队伍建设

(1)团队经理

(2)理财经理

(3)管理方式

(四)业务培训

第四节 银行保险兼业代理专业化改革

第五部分 营销员渠道篇

第十章 中国保险营销员渠道发展现状分析

第一节 保险营销员渠道规模分析

一、保险营销队伍规模

二、保费总体收入规模

三、产险保费收入规模

四、寿险保费收入规模

第二节 寿险公司营销员渠道发展状况

一、寿险公司营销员代理产品

(一)分红险

(二)普通险

(三)健康险

(四)意外险

二、寿险公司营销员人均保费

第三节 产险公司营销员渠道分险种签单保费
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一、机车险

二、企财险

三、责任险

四、意外险

五、健康险

六、货运险

七、农业险

八、其他险种

第四节 保险公司营销员渠道发展状况

一、保险公司营销员规模排名

二、保险公司营销员渠道发展现状

(一)中国人寿营销员渠道发展现状

(二)新华人寿营销员渠道发展现状

(三)天安财险营销员渠道发展现状

(四)中宏人寿营销员渠道发展现状

第十一章 中国保险营销员管理体制改革思路

第一节 保险营销员管理体制概述

一、体制内涵

二、体制特点

第二节 保险营销员管理体制现状

一、队伍规模

二、产能状况

三、用工体制

四、法律关系
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五、流动限制

六、薪酬体制

七、激励体制

八、培训体制

九、诚信管理

第三节 保险营销员管理体制存在问题

一、行业准入门槛低

二、法律地位模糊

三、激励机制不健全

四、社会认可度偏低

五、培训体制不完善

第四节 保险营销员管理体制改革思路

一、转轨用工体制

二、改革行业准入模式

三、健全激励机制

四、改革培训体制

五、建立风险管控体系

六、完善资格认证体系

七、规范行业流动模式

八、创建诚信体系

九、开创等级评估制度

十、建立风险防范制度

第六部分 企业运营篇

第十二章 中国保险代理企业运营状况探析
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第一节 华康保险代理有限公司

一、企业基本情况

二、企业代理业务

三、企业经营业绩

四、企业服务网络

五、企业最新动态

第二节 大童保险销售服务有限公司

一、企业基本情况

二、企业代理业务

三、企业经营业绩

四、企业服务网络

五、企业最新动态

第三节 河北盛安汽车保险销售有限公司

一、企业基本情况

二、企业代理业务

三、企业经营业绩

四、企业服务网络

五、企业最新动态

第四节 河北美联保险代理有限责任公司

一、企业基本情况

二、企业代理业务

三、企业经营业绩

四、企业服务网络

五、企业最新动态
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第五节 河北圣源祥保险代理有限责任公司

一、企业基本情况

二、企业代理业务

三、企业经营业绩

四、企业服务网络

五、企业最新动态

第六节 大连网金保险销售服务有限公司

一、企业基本情况

二、企业代理业务

三、企业经营业绩

四、企业服务网络

五、企业最新动态

第七节 吉林宏大保险销售服务有限公司

一、企业基本情况

二、企业代理业务

三、企业经营业绩

四、企业服务网络

五、企业最新动态

第八节 吉林省博亿达保险代理有限公司

一、企业基本情况

二、企业代理业务

三、企业经营业绩

四、企业服务网络

五、企业最新动态
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第九节 云南年安保险销售服务有限公司

一、企业基本情况

二、企业代理业务

三、企业经营业绩

四、企业服务网络

五、企业最新动态

第十节 江苏华邦保险销售有限公司

一、企业基本情况

二、企业代理业务

三、企业经营业绩

四、企业服务网络

五、企业最新动态

第十三章 中国保险经纪企业运营状况探析

第一节 英大长安保险经纪有限公司

一、企业基本情况

二、企业经纪业务

三、企业经营业绩

四、企业服务网络

五、企业最新动态

第二节 北京联合保险经纪有限公司

一、企业基本情况

二、企业经纪业务

三、企业经营业绩

四、企业服务网络
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五、企业最新动态

第三节 江泰保险经纪股份有限公司

一、企业基本情况

二、企业经纪业务

三、企业经营业绩

四、企业服务网络

五、企业最新动态

第四节 中电投保险经纪有限公司

一、企业基本情况

二、企业经纪业务

三、企业经营业绩

四、企业服务网络

五、企业最新动态

第五节 华信保险经纪有限公司

一、企业基本情况

二、企业经纪业务

三、企业经营业绩

四、企业服务网络

五、企业最新动态

第六节 国电保险经纪(北京)有限公司

一、企业基本情况

二、企业经纪业务

三、企业经营业绩

四、企业服务网络
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五、企业最新动态

第七节 标准(北京)保险经纪有限公司

一、企业基本情况

二、企业经纪业务

三、企业经营业绩

四、企业服务网络

五、企业最新动态

第八节 昆仑保险经纪股份有限公司

一、企业基本情况

二、企业经纪业务

三、企业经营业绩

四、企业服务网络

五、企业最新动态

第九节 中怡保险经纪有限责任公司

一、企业基本情况

二、企业经纪业务

三、企业经营业绩

四、企业服务网络

五、企业最新动态

第十节 安澜保险经纪有限公司

一、企业基本情况

二、企业经纪业务

三、企业经营业绩

四、企业服务网络
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五、企业最新动态

第十四章 中国保险公估企业运营状况探析

第一节 民太安保险公估集团股份有限公司

一、企业基本情况

二、企业经营范围

三、企业市场份额

四、企业主要客户

五、企业人力资源

六、企业服务网络

第二节 泛华保险销售服务集团

一、企业基本情况

二、企业经营范围

三、企业市场份额

四、企业主要客户

五、企业人力资源

六、企业服务网络

第三节 北京华泰保险公估有限公司

一、企业基本情况

二、企业经营范围

三、企业市场份额

四、企业主要客户

五、企业人力资源

六、企业服务网络

第四节 广州市汇中保险公估有限公司
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一、企业基本情况

二、企业经营范围

三、企业市场份额

四、企业主要客户

五、企业人力资源

六、企业服务网络

第五节 广州天信保险公估有限公司

一、企业基本情况

二、企业经营范围

三、企业市场份额

四、企业主要客户

五、企业人力资源

六、企业服务网络

第六节 广东衡量行保险公估有限公司

一、企业基本情况

二、企业经营范围

三、企业市场份额

四、企业主要客户

五、企业人力资源

六、企业服务网络

第七节 山东远东保险公估有限公司

一、企业基本情况

二、企业经营范围

三、企业市场份额
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四、企业主要客户

五、企业人力资源

六、企业服务网络

第八节 安徽中衡保险公估有限公司

一、企业基本情况

二、企业经营范围

三、企业市场份额

四、企业主要客户

五、企业人力资源

六、企业服务网络

第九节 上海锦正保险公估有限公司

一、企业基本情况

二、企业经营范围

三、企业市场份额

四、企业主要客户

五、企业人力资源

六、企业服务网络

第十节 嘉福(北京)保险公估有限公司

一、企业基本情况

二、企业经营范围

三、企业市场份额

四、企业主要客户

五、企业人力资源

六、企业服务网络
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第七部分 区域市场篇

第十五章 中国区域保险中介市场透析及前景展望

第一节 北京市保险中介市场透析及前景展望

一、保险中介行业发展环境

(一)保险行业运行状况分析

(二)保险中介发展配套政策

二、保险专业中介机构运行态势

(一)专业中介法人机构规模

(二)保险代理机构保费收入规模

(三)保险经纪机构保费收入规模

(四)保险公估机构业务收入规模

三、保险兼业代理机构运行态势

(一)兼业代理机构规模

(二)兼业代理机构保费收入规模

四、保险营销员渠道运行态势

五、区域主要保险中介机构

(一)代理机构

(二)经纪机构

(三)公估机构

六、北京市保险中介市场前景展望

第二节 上海市保险中介市场透析及前景展望

一、保险中介行业发展环境

(一)保险行业运行状况分析

(二)保险中介发展配套政策
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二、保险专业中介机构运行态势

(一)专业中介法人机构规模

(二)保险代理机构保费收入规模

(三)保险经纪机构保费收入规模

(四)保险公估机构业务收入规模

三、保险兼业代理机构运行态势

(一)兼业代理机构规模

(二)兼业代理机构保费收入规模

四、保险营销员渠道运行态势

五、区域主要保险中介机构

(一)代理机构

(二)经纪机构

(三)公估机构

六、上海市保险中介市场前景展望

第三节 深圳市保险中介市场透析及前景展望

一、保险中介行业发展环境

(一)保险行业运行状况分析

(二)保险中介发展配套政策

二、保险专业中介机构运行态势

(一)专业中介法人机构规模

(二)保险代理机构保费收入规模

(三)保险经纪机构保费收入规模

(四)保险公估机构业务收入规模

三、保险兼业代理机构运行态势
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(一)兼业代理机构规模

(二)兼业代理机构保费收入规模

四、保险营销员渠道运行态势

五、区域主要保险中介机构

(一)代理机构

(二)经纪机构

(三)公估机构

六、深圳市保险中介市场前景展望

第四节 江苏省保险中介市场透析及前景展望

一、保险中介行业发展环境

(一)保险行业运行状况分析

(二)保险中介发展配套政策

二、保险专业中介机构运行态势

(一)专业中介法人机构规模

(二)保险代理机构保费收入规模

(三)保险经纪机构保费收入规模

(四)保险公估机构业务收入规模

三、保险兼业代理机构运行态势

(一)兼业代理机构规模

(二)兼业代理机构保费收入规模

四、保险营销员渠道运行态势

五、区域主要保险中介机构

(一)代理机构

(二)经纪机构
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(三)公估机构

六、江苏省保险中介市场前景展望

第五节 广东省保险中介市场透析及前景展望

一、保险中介行业发展环境

(一)保险行业运行状况分析

(二)保险中介发展配套政策

二、保险专业中介机构运行态势

(一)专业中介法人机构规模

(二)保险代理机构保费收入规模

(三)保险经纪机构保费收入规模

(四)保险公估机构业务收入规模

三、保险兼业代理机构运行态势

(一)兼业代理机构规模

(二)兼业代理机构保费收入规模

四、保险营销员渠道运行态势

五、区域主要保险中介机构

(一)代理机构

(二)经纪机构

(三)公估机构

六、广东省保险中介市场前景展望

第六节 山东省保险中介市场透析及前景展望

一、保险中介行业发展环境

(一)保险行业运行状况分析

(二)保险中介发展配套政策
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二、保险专业中介机构运行态势

(一)专业中介法人机构规模

(二)保险代理机构保费收入规模

(三)保险经纪机构保费收入规模

(四)保险公估机构业务收入规模

三、保险兼业代理机构运行态势

(一)兼业代理机构规模

(二)兼业代理机构保费收入规模

四、保险营销员渠道运行态势

五、区域主要保险中介机构

(一)代理机构

(二)经纪机构

(三)公估机构

六、山东省保险中介市场前景展望

第七节 浙江省保险中介市场透析及前景展望

一、保险中介行业发展环境

(一)保险行业运行状况分析

(二)保险中介发展配套政策

二、保险专业中介机构运行态势

(一)专业中介法人机构规模

(二)保险代理机构保费收入规模

(三)保险经纪机构保费收入规模

(四)保险公估机构业务收入规模

三、保险兼业代理机构运行态势
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(一)兼业代理机构规模

(二)兼业代理机构保费收入规模

四、保险营销员渠道运行态势

五、区域主要保险中介机构

(一)代理机构

(二)经纪机构

(三)公估机构

六、浙江省保险中介市场前景展望

第八节 河南省保险中介市场透析及前景展望

一、保险中介行业发展环境

(一)保险行业运行状况分析

(二)保险中介发展配套政策

二、保险专业中介机构运行态势

(一)专业中介法人机构规模

(二)保险代理机构保费收入规模

(三)保险经纪机构保费收入规模

(四)保险公估机构业务收入规模

三、保险兼业代理机构运行态势

(一)兼业代理机构规模

(二)兼业代理机构保费收入规模

四、保险营销员渠道运行态势

五、区域主要保险中介机构

(一)代理机构

(二)经纪机构
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(三)公估机构

六、河南省保险中介市场前景展望

第九节 四川省保险中介市场透析及前景展望

一、保险中介行业发展环境

(一)保险行业运行状况分析

(二)保险中介发展配套政策

二、保险专业中介机构运行态势

(一)专业中介法人机构规模

(二)保险代理机构保费收入规模

(三)保险经纪机构保费收入规模

(四)保险公估机构业务收入规模

三、保险兼业代理机构运行态势

(一)兼业代理机构规模

(二)兼业代理机构保费收入规模

四、保险营销员渠道运行态势

五、区域主要保险中介机构

(一)代理机构

(二)经纪机构

(三)公估机构

六、四川省保险中介市场前景展望

第十节 河北省保险中介市场透析及前景展望

一、保险中介行业发展环境

(一)保险行业运行状况分析

(二)保险中介发展配套政策
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二、保险专业中介机构运行态势

(一)专业中介法人机构规模

(二)保险代理机构保费收入规模

(三)保险经纪机构保费收入规模

(四)保险公估机构业务收入规模

三、保险兼业代理机构运行态势

(一)兼业代理机构规模

(二)兼业代理机构保费收入规模

四、保险营销员渠道运行态势

五、区域主要保险中介机构

(一)代理机构

(二)经纪机构

(三)公估机构

六、河北省保险中介市场前景展望

第八部分 趋势前景篇

第十六章 中国保险销售电商化趋势研究

第一节 初识保险电子商务

一、保险电子商务定义

(一)狭义保险电子商务

(二)广义保险电子商务

二、保险电子商务发展历程

(一)萌芽阶段

(二)起步阶段

(三)积累阶段
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(四)爆发阶段

三、保险电子商务模式

(一)b2b模式

(二)b2c模式

(三)b2m模式

(四)多业务模式

四、保险电子商务的优势

(一)提高经营效率

(二)提高服务水平

(三)利于稳健经营

第二节 保险电子商务市场现状

一、保险电子商务发展政策环境

二、保险电子商务保费收入规模

三、保险电子商务用户情况调查

(一)用户年龄分布

(二)用户性别分布

(三)用户地域分布

四、保险电子商务市场竞争格局

五、保险电子商务运营模式之辩

(一)自建平台

(二)第三方平台

六、保险电子商务保险产品种类

七、保险电子商务发展所处阶段

八、保险公司电子商务市场拓展动态
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(一)平安保险

(二)新华保险

(三)人寿保险

(四)华泰保险

九、互联网保险公司案例分析mdash;mdash;众安在线

(一)基本介绍

(二)股东结构

(三)运营模式

(四)产品范围

(五)平台优势

第三节 保险电子商务swot分析

一、优势(strength)

(一)成本优势

(二)价格优势

(三)服务便捷

(四)管理高效

(五)纪录可查

二、劣势(weakness)

(一)产品感知劣势

(二)同等价格劣势

(三)短期成本劣势

三、机会(opportunity)

(一)网民规模庞大

(二)网民保险需求
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(三)消费方式转变

(四)销售渠道转型

(五)机构意愿增强

四、威胁(threat)

(一)道德风险

(二)安全风险

(三)法律风险

第四节 保险中介机构互联网业务开展现状分析

一、保险中介机构互联网保险业务备案情况

(一)保险代理

(二)经纪公司

二、在线保险中介平台运营现状分析

(一)合作保险公司数量

(二)在销产品数量

(三)日均访问量

三、保险代理公司电商平台案例分析

(一)新一站保险网

(1)基本介绍

(2)运营模式

(3)产品范围

(4)平台优势

(二)泛华保网

(1)基本介绍

(2)运营模式
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(3)产品范围

(4)平台优势

(三)开心保网

(1)基本介绍

(2)运营模式

(3)产品范围

(4)平台优势

四、保险经纪公司电商平台案例分析

(一)中民保险网

(1)基本介绍

(2)运营模式

(3)产品范围

(4)平台优势

(二)慧择网

(1)基本介绍

(2)运营模式

(3)产品范围

(4)平台优势

(三)长安e家

(1)基本介绍

(2)运营模式

(3)产品范围

(4)平台优势

(四)大童网
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(1)基本介绍

(2)运营模式

(3)产品范围

(4)平台优势

五、保险营销员电商平台案例分析mdash;mdash;放心保

(一)基本介绍

(二)运营模式

(三)产品范围

(四)平台优势

第十七章 中国保险中介市场发展前景及规模预测

第一节 2024-2029年是保险业发展的黄金时期

一、保险业发展驱动因素分析

(一)从宏观经济面看

(二)从行业基本面看

(三)从发展潜质来看

二、保险业发展历史机遇分析

(一)城镇化带来市场空间

(二)市场化带来政策红利

(三)老龄化带来市场需求

(四)保险意识的逐渐提升

第二节 保险中介市场发展改革创新方向

一、保险中介市场发展制约因素

(一)传统保险营销员模式矛盾突显

(二)保险代理市场良莠不齐层次低
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(三)保险公司与中介业务关系问题

二、推进营销体制改革

三、推动兼业代理专业化改革

(一)推动汽车兼业代理专业化改革

(二)加快邮政代理保险专业化改革

(三)探索银行代理保险专业化改革

四、推动保险代理企业规模化

(一)清理整顿保险代理市场

(二)提高中介公司准入门槛

(三)支持设立保险中介集团

五、深入开展中介业务检查

六、保险中介市场创新发展目标

(一)专业化

(二)规模化

(三)信息化

(四)综合化

第三节 2024-2029年保险中介市场规模预测

一、2024-2029年保险中介市场保费收入规模预测

二、2024-2029年保险中介细分市场保费收入规模预测

(一)2024-2029年保险专业中介市场保费收入规模预测

(二)2024-2029年保险兼业代理市场保费收入规模预测

(三)2024-2029年保险营销员渠道保费收入规模预测

三、2024-2029年保险专业中介机构营业收入规模预测

(一)2024-2029年保险专业代理机构营业收入规模预测
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(二)2024-2029年保险经纪机构营业收入规模预测

(三)2024-2029年保险公估机构营业收入规模预测
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