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时尚不但覆盖了社会生活的各个领域，而且引领生活消费和生产发展的潮流。随着社会进一步发展，快时

尚也逐渐从中脱离出来，慢慢形成各种品牌。信息化技术的成熟导致快速时尚成为服饰业今后发展的趋势

。

近年来，国际快时尚服装品牌以“快、狠、准”的核心特征，凭借SPA供应链模式，在全球得到了快速发展

，并大举进入中国市场获得成功。国际快时尚品牌发展迅猛，对传统服装形成巨大的冲击，日渐取代奢侈

品牌成为零售商场的主力，未来还将进入运动服装和家居等领域。

未来，在华国际快时尚品牌发展趋向多品牌集合，多领域辐射。此外还有大量国际快时尚品牌正进入以及

即将进入中国市场。本土服装品牌亦纷纷转型快时尚。中国快时尚服装行业的新参与者越来越多，而零售

发展的空间在不断缩小，未来的竞争日趋白热化。

快时尚服装行业研究报告主要分析了快时尚服装行业的市场规模、快时尚服装市场供需求状况、快时尚服

装市场竞争状况和快时尚服装主要企业经营情况、快时尚服装市场主要企业的市场占有率，同时对快时尚

服装行业的未来发展做出科学的预测。中道泰和凭借多年的行业研究经验，总结出完整的产业研究方法，

建立了完善的产业研究体系，提供研究覆盖面最为广泛、数据资源最为强大、市场研究最为深刻的行业研

究报告系列。报告在公司多年研究结论的基础上，结合中国行业市场的发展现状，通过公司资深研究团队

对市场各类资讯进行整理分析，并且依托国家权威数据资源和长期市场监测的中道泰和数据库，进行全面

、细致的研究，是中国市场上最权威、有效的研究产品。快时尚服装行业研究报告可以帮助投资者合理分

析行业的市场现状，为投资者进行投资作出行业前景预判，挖掘投资价值，同时提出行业投资策略、生产

策略、营销策略等方面的建议。

本研究咨询报告由北京中道泰和信息咨询有限公司领衔撰写，在大量周密的市场调研基础上，主要依据了

国家统计局、国家商务部、国家发改委、国家经济信息中心、国务院发展研究中心、国家海关总署、全国

商业信息中心、中国经济景气监测中心、51行业报告网、国内外相关报刊杂志的基础信息以及快时尚服装

专业研究单位等公布和提供的大量资料。对我国快时尚服装行业作了详尽深入的分析，为快时尚服装产业

投资者寻找新的投资机会。为战略投资者选择恰当的投资时机和公司领导层做战略规划提供准确的市场情

报信息及科学的决策依据，同时对银行信贷部门也具有极大的参考价值。
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图表：麦考林消费者在比较评价阶段渠道影响因素分析

图表：不同品牌消费者在决定购买阶段的渠道偏好

图表：优衣库消费者在决定购买阶段的渠道影响因素分析

图表：凡客诚品消费者在决定购买阶段的渠道影响因素分析

图表：麦考林消费者在决定购买阶段的渠道影响因素分析

图表：不同品牌消费者在购后评价阶段的渠道偏好

图表：优衣库消费者在购后评价阶段的渠道影响因素分析

图表：凡客诚.钻消费者在购后评价阶段的渠道影响因索分析

图表：麦考林消费者在购后评价阶段的渠道影响因素分析

图表：不同地域快时尚服饰消费者单次购买愿花费的金额

图表：不同地域消费者对快时尚服饰产品特征的偏好

图表：不同地域快时尚服饰消费者品牌偏好

图表：二线城市消费者寻求信息阶段渠道因素分析

图表：二线城市消费者在寻求信息阶段的渠道影响因素分析

图表：一线城市消费者比较评价阶段渠道因素分析

图表：二线城市消费者比较评价阶段渠道因素分析

图表：一线城市消费者在决定购买阶段渠道因素分析

图表：二线城市消费者在决定购买阶段的渠道因索分析

图表：2019-2023年利郎主要财务资料

图表：2019-2023年利郎非经常性损益项目及金额

图表：2019-2023年利郎主要会计资料和主要财务指标

图表：2019-2023年利郎主要会计资料

图表：2019-2023年利郎非经常性损益项目及金额

图表：2019-2023年利郎主营业务分行业、产品、地区情况
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图表：2019-2023年利郎主要会计资料及财务指标

图表：2019-2023年利郎非经常性损益项目及金额

图表：2019-2023年诺奇主要会计资料及财务指标

图表：2019-2023年诺奇非经常性损益项目及金额
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