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报告简介

目前BAT三巨头中，百度已经率先向在线汽车票发起了猛烈的进攻，进一步加强自身在出行O2O的布局。

百度已有自己的汽车票网站“百度快行”，在手机百度、百度地图搜索相关路线、客运站会有购买入口，

目前覆盖了1300多个客运站。过去百度先后推出了专车、顺风车、代驾等市内出行，如今推出在线汽车票

，很明显百度欲抢在滴滴出行之前布局城际出行。

从入口及平台实力来看，不得不说，百度推出在线汽车票，通过借助手机百度和百度地图两个超级入口，

拥有绝对的流量入口优势。目前国内的在线汽车票所占市场比例非常低，拥有巨大的市场空间，百度此时

进入能够迅速确立领先地位。同时手机百度可以直接查询班次，然后完成汽车票购买，整个过程方便快捷

。

在客运站的资源整合方面，目前百度与在线旅游类平台占据较大的优势;而在用户的入口方面，百度汽车票

通过手机百度和百度地图这两大入口拥有最大的流量优势。也就是说，百度成为在线汽车票的最大赢家可

能性非常大。

本研究咨询报告由北京中道泰和信息咨询有限公司领衔撰写，在大量周密的市场调研基础上，主要依据了

国家统计局、国家商务部、国家发改委、国家经济信息中心、国务院发展研究中心、国家海关总署、中国

工信部、全国商业信息中心、中国经济景气监测中心、51行业报告网、国内外相关报刊杂志的基础信息以

及出行O2O相关专业研究单位等公布和提供的大量资料，对我国出行O2O的行业现状、市场各类经营指标

的情况、重点企业状况、产业链上下游发展情况等内容进行详细的阐述和深入的分析，着重对出行O2O市

场的发展进行详尽深入的分析，并根据市场的政策经济发展环境对市场潜在的风险和防范建议进行分析。

最后提出研究者对出行O2O市场的研究观点，以供投资决策者参考。
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